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Es war ein rundum gelungener MNeustart
nach der langen Messeabstinenz! Wir ha-
ben von Anfang an an der Internorga fest-
gehalten und unsere Standposition mit der
deutiichen Vergroferung unserer Flache nig
in Frage gestellt, wie es einige andere An-
bieter getan haben.

Matdrlich war dies ein Risiko. Wir wussten
nicht, wie viele Besucher, Mitbewerber und
Komplementdranbieter tGberhaupt an dem
verschobenen Termin teilnehmen werden.
Als wir am Aufbautag die doch starker als
erwartet reduzierten Hallen mit einigen
Licken gesshen haben, wurde es uns auch
ein wenig mulmig. Aber nach einem - wie
dblich - etwas schwacheren Auftakt am er-
sten Messetag und einem fiir einen Feier-
tag ganz guten Sonntag kamen zweieinhalb
Tage, die unsere Erwartungen nicht nur er-
fullt, sondern villig ibertroffen haben.

Es war nicht nur quantitativ mehr als zu-
friedenstellend, ja sogar teilweise mehr als
in den Vorjahren, sondern vor allem quali-
tativ. Die Kunden haben sich nach Kontakt
gesehnt und uns ganz bewusst aufgesucht.
Wir konnten noch mehr Stammkunden z3h-
len als sonst. Sicherlich liegt es auch daran,
dass wir wahrend der Pandemie alles gege-
ben haben, um - wenn es ging — den per-
sOnlichen Kontakt zu halten. Auf der deut-
lich groferen Standfidche direkt am Eingang
der Messe konnte ascobloc seine willig
neus  energieefthziente  Kidhlgerdteserie
optimal prasentieren und Aexandersolia
seine Innovationen der Universalgerate M 6
und M go, bei denen es neue Schrank- und
Fahrgestelle sowie neue, noch sicherers
Aufsatze zu begutachten gab.



